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 Інтернет та інформаційні технології чинять шалений тиск на 

тотальну глобалізацію усіх процесів у світі  

 

 Новітні технології створюються та впроваджуються країнами 

лідерами надзвичайно швидкими темпами.  

 

 Світ починає поступово розділятися на країни, що володіють 

надсучасними інноваціями та технологіями, та країни що 

споживають товари та послуги, створені з використанням таких 

технологій  
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КОМУНІКАЦІЙНА 

МАТРИЦЯ 

SPI + All.Biz 

Мінекономіки України УКРНОІВІ 

 

 

МОН 

 

 

НАНУ 

 

 

УСПП 

 

 

 

 Департамент інвестицій, інновацій та 

інтелектуальної власності 

 Управління інтелектуальної власності та 

інновацій Мінекономіки України 

 Фонд розвитку інновацій 

 Державна інноваційна фінансово-кредитна 

установа (ДІФКУ) 

 Національний фонд досліджень України (НФДУ) 

 Мережа Центрів підтримки технологій та 

інновацій (TISCs) 

 

 

 Наукові (технологічні) парки 

 Інноваційні центри 

 Технополіси та кластери 

 Бізнес-інкубатори 

 Винахідники 

 

 

 Галузеві асоціації та союзи 

 Підприємства 

 Фізичні особи 

Ми пропонуємо створення та розвиток потужної комунікаційної платформи SPI + All.Biz. Ми також 

розуміємо, що для вирішення задач, які вона здатна генерувати і про що буде сказано в цій презентації, 

потрібно об'єднання зусиль усіх структур в Україні, хто опікується інноваційним розвитком країни: 

 

По ходу роботи над проектом SPI ми детально обговоримо та узгодимо для кожного із вказаних учасників 

інноваційного процесу задачі, які вони можуть виконувати в рамках програми розбудови інноваційної  

України та запрограмуємо комунікаційні модулі для зв'язку з проектом.  

 

Преамбула 



Чому ми впевнені в успішній реалізації такого масштабного проекту? 

 

По-перше: У нас є ядро команди, що багато  років працює в сфері IT та добре 

знає сучасні Інтернет технології та відслідковує світові тренди 

  

По-друге: Ми понад 20 років досліджуємо проблеми інформатизації економіки 

України та працювали над пошуком оптимальних рішень у складі Громадських 

рад при Кабінеті міністрів, МОН, МПП та УСПП 

 

По-третє: У нас є досвід створення та успішної експлуатації глобальної товарної 

платформи www.All.Biz яка є на сьогодні однією з найпотужніших світових 

платформ для комунікації виробників, продавців і покупців товарів та послуг по 

всьому світу, та яка надає для SPI свої комунікаційні, трансляційні, рекламні 

механізми і мовні шлюзи, а також забезпечує оперативне розповсюдження та 

відбір із зовні необхідної інформації. 
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Ядро команди – це мотивована група однодумців, яка багато років працювала на ринку 

інновацій, знає проблематику та розробила свої програми реорганізації інноваційної сфери в 

Україні. Також, важливо зазначити, що SPI будуть будувати спеціалісти, які створювали та 

розвивали платформу All.Biz – одну з найбільших В2В глобальних платформ у світі. 

 

Розробку буде вести досвідчена команда із 14 програмістів та спеціалістів, що програмувала 

сервіси All.Biz, Приватбанку, Монобанку, та багато іншого. Роботи по формуванню контенту SPI 

будуть виконувати менеджери All.Biz. 



ПРОБЛЕМА: Відсутність реального зв'язку між Інновацією і Товаром створює ефект айсбергу, коли лише   

                          незначна частина інновацій бореться за право бути використаною або отримати інвестиції  

                          (як правило в сфері IT, і такі, що активно просуваються власними командами). У тій же час,  

                          основна маса інновацій практично невидима для інвесторів і потенційних споживачів 
 

                          Багато з таких «невидимих» інновацій могли б стати не тільки основою для створення   

                          безлічі нових стартапів, але і рушійними силами технологічного прогресу з своїх сферах 

Приклади сучасних стартапів зі startup.ua 

 

 

 Продукти та послуги в сфері доповненої 

реальності 

 Платформа для колаборації бізнесу і блогера. 

 Інтелектуальна спортивна платформа 

 Raccoon.Recovery - реабілітація після травм і 

неврологічних захворювань. 

 Міжнародний онлайн marketplace для 

репетиторів 

 Thefloors - SaaS продукт для ринку нерухомості, 

який міг би вирішити проблеми вибору житла 

для клієнтів на сайті 

 Дистанційне визначення поточного стану 

людини 

 Ідентифікація захворювань рослин за їхніми 

зображеннями 

 SUNcook - Пристрій приготування їжі на сонці 

Приклади із 946 патентів України за один місяць   

 

 

 Гідрофобний папір (патент Філіп Морріс) 

 Спосіб переробки біомаси 

 Роторний вертоліт 

 Пристрій для автоматизованого нівелювання 

 Спосіб виробництва консервованого продукту 

з бобових культур 

 Спосіб отримання плівкових структур на 

основі нано частинок золота із середнім 

розміром 50-70 нм. 

 Спосіб посилення цегляних колон 

 Спосіб гасіння пожежі ударними хвилями 

 Спосіб виробництва кормової добавки 

 Культиватор для поверхневої обробки ґрунту 

 Сплав для зберігання водню 

 Пристрій для отримання зображень 

райдужних оболонок очей 
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           IPC 

    
         

    CPV 

  SPI 

РІШЕННЯ: Об’єднати Товари та Інновації в єдину Інформаційну систему (SPI), створивши та  

                   використавши для цього інноваційно-інвестиційну комунікаційну матрицю (ноу-хау)  

Один товар може використовувати сотні інновацій. 

 
Наприклад в смартфоні використовується вже 14 датчиків із  20 відомих: тиску (барометр, 

альтиметр), температури, радіоактивності (дозиметр), переміщення, положення, 

наближення (датчик жестів), вологості (гігрометр), прискорення (акселерометр, крокомір), 

освітленості, інерційні (гіроскоп ), магнітного поля (магнітометр, датчик Холла), пульсу 

(пульсометр), сканери (відбитки пальців, штрих-коди), концентрації. 

 

А ще є десятки інших інновацій: батареї, подвійні камери, скло Горила, клавіші, Wi-Fi, 

BlueTooth, NFS, Siri  тощо. 

 

Одна інновація може застосовуватися в сотнях товарів. 

   
Наприклад Акселерометри застосовуються в спортивних снарядах і тренажерах, в 

професійних інструментах, в промислових приладах, в автомобільних додатках, в 

побутовій електроніці і т.п .. 

 

А перші Гіроскопи Орбі почали застосовуватися в торпедах, а сьогодні сучасні гіроскопи 

є в пристроях контролю переміщень, в системах стабілізації зображення, в навігаторах, в 

ігрових пристроях, в робототехніці і т.п. 
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Платформу SPI + ALLBIZ формують три структурні елементи: 

 

 

I. Єдина система збору обробки та аналізу новацій (ЄС) 

 

II. Глобальна багатомовна В2В платформа ALL.BIZ 

 

III. Потоковий метод просування інновацій 

Базові елементи платформи SPI + ALLBIZ 
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 Єдина система збору обробки та аналізу новацій (ЄС):   

Формує інформаційне забезпечення SPI, створює 

насиченість потоку інформації від новаторів до 

споживачів, та в зворотному порядку, а також 

забезпечує багатофакторну динамічну оцінку, 

експертизу та ранжирування новацій. 

 

 Головна організація – це команда SPI + ALLBIZ, 

співробітники якої розробляють програмний код ЄС, 

формують контент, координують взаємодію 

генераторів та споживачів інноваційних рішень. 

 

 Для експрес оцінки, а в подальшому для повної оцінки 

інновацій, буде створено віртуальний Інститут 

незалежної експертизи, профільні спеціалісти якого 

будуть, на заохочувальній основі, давати оцінки 

відповідним до їх знань інноваціям. 

 

 Держава надає можливості оперативного внесення в 

БД ЄС інформації про патенти (заявки) та інші 

інноваційні рішення відповідними інституціями, та 

забезпечує координацію з  генераторами інновацій 

(академічна, галузева, заводська наука та інші) 

 

I. Єдина система збору обробки та аналізу новацій (ЄС) 
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 Глобальна багатомовна В2В платформа ALL.BIZ: 

Система, що надає свої комунікаційні, трансляційні 

та рекламні механізми, мовні шлюзи, а також 

забезпечує оперативне розповсюдження та відбір із-

зовні необхідної інформації 

 

 Має велику аудиторію споживачів В2В українських 

товарів (32 млн./рік), перш за все на ринках СНД, 

Європи, Латинської Америки і Африки, яку можна за 

2-3 роки збільшити до 200-300 млн./рік. 

 

 Підтримує трансляцію товарних позицій експортерів 

26 основними мовами світу. Має офіси у 7 країнах 

світу (Україна, Китай, Польща, Молдова, Казахстан, 

Азербайджан, Узбекистан), та може оперативно 

відновити роботу в таких країнах як Індія, В’єтнам, 

Туреччина, Єгипет, Греція, Румунія, Грузія та інших .  

 

 Нараховує 11,0 млн. зареєстрованих користувачів і 

щодня додається по 500 нових. 

 

 Має вбудовані додатки для підсилення експортних 

можливостей компаній: тендери, субконтрактинг, 

логістика, виставки 

II. Глобальна багатомовна В2В платформа ALL.BIZ 
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 Потоковий метод просування інновацій забезпечує 

безперервну циркуляцію потоку інформації від 

генераторів новацій до споживачів і зворотній потік – 

від споживачів до генераторів.  

 

 Потоковий метод здатен в десятки разів прискорити 

час впровадження інновацій та залучення інвестицій в 

перспективні розробки. 

 

 Важливим елементом Потокового методу є Зустрічний 

потік запитів на інноваційні рішення який має 

сформувати динамічний ринок задоволення попиту на 

інновації та є одним із головних завдань платформи 

SPIІ 

 

 Перетин потоків пропозицій інновацій та запитів на 

інновації у товарних вузлах Комунікаційної матриці є 

надзвичайно важливим, так як, з однієї сторони, 

ініціює доопрацювання новаторами існуючих 

розробок під запити сьогодення, а з іншої сторони, 

видозмінює (адаптує) запити виробників продукції під 

уже існуючі (чи доопрацьовані) інновації. 

III. Потоковий метод просування інновацій  
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 Платформа SPI  -  

 Це не біржа стартапів, яких є світі дуже багато.  

 Це не бібліотека винаходів (наприклад, Google patents або Wipo). 

 Це не мульти-мовний додаток пошуку патентів Patentscope. 

 

 Інновація в проекті SPI означають не тільки патенти, а перш за все, 

будь-яку здатність або можливість (ідея, рацпропозиція, порада тощо) 

вплинути на поліпшення товару (послуги). 

 

 Інновації бувають продуктові, технологічні, управлінські, маркетингові, 

торгові, соціальні та інші. 

 

 Інвестиції в проект SPI означають не тільки гроші, а перш за все 

кооперацію зацікавлених учасників по всьому ланцюжку ідея-продукт-

споживач 

 

 

Важливі уточнення щодо платформи SPI 
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 Створити технологічні можливості для залучення великих потоків приватних інвестицій у 

інноваційні виробництва 

 

 Побудувати технологію оперативного відбору кращих Інновацій зі всього світу та реалізувати 

механізми їх швидкого впровадження у виробництво 

 

 Запустити дію «механізмів дифузії»  інноваційних рішень між різними видами товарів та різними 

сферами їх використання і, як наслідок, отримувати крос-країнові і крос-галузеві запозичення 

технологій, розробок, ідей і т.п. 

 

 Реалізовувати вбудовані підсистеми колективного інвестування (типу Kickstarter), а також багато 

параметричний функціонал залучення цільових інвесторів з використанням ICO (Initial Coin 

Offering) та STO (Security Token Offering) – як простих та безпечних інструментів залучення коштів  

 

 Згенерувати  інтерактивне середовище для "вирощування" стартапів і on-line формування команд 

для їх успішної реалізації 

 

 Створити динамічний ринок задоволення попиту на інновації , що може реанімувати академічну та 

галузеву науку, а також стати основою нової науки і нової освіти в Україні 

 

 Консолідувати інтелектуальну та науково-технологічну еліту України для розв’язання 

інноваційних завдань, які щоденно продукує світ 

Задачі проекту SPI та механізми їх вирішення  



Модель функціонування SPI 
 Початок циклу 

 Реєстрація та ідентифікація 

автора 

 Схвалення публічної 

оферти послуг SPI 

 Включення нової інновації 

до БД 

 Параметризація інновації та 

генерація ключових слів 

 Підключення до товарної 

точки 

 Мовна адаптація (ENG – 

основна + національні мови) 

 Глобальна трансляція на 25 

мовах 

 Повідомлення всім 

зацікавленим користувачам 

 Початкова  сепарація - 

учасниками 

 Експрес експертиза 

 Первинна монетизація 

 Основна сепарація – 

експертами та замовниками 

 Відбір для колективного 

інвестування 

 Формування команд 

стартапів  

 Робота з замовниками 

 Основна монетизація 

 Повна експертиза 

 Трансфер технологій 
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Як працює SPI 

 Інноваційне рішення, чи 

запит на інновацію, що 

швидко розповсюдиться 

через канали Комунікаційної 

матриці, може викликати 

інтерес у новаторів, 

виробників, інвесторів чи 

споживачів 

 

 Отже, новостворена 

інновація не буде 

«архівована» в сховищі 

патентів чи «під сукном» 

розробника, якому 

відмовили в розгляді 

Заявки, або сам заявник не 

став подаватися на 

патентування, за відсутністю 

мотивації.  

 

 Така новостворена 

інновація, або запит на 

інновацію, має шанси знайти 

підтримку серед інвесторів, 

виробників, новаторів чи 

споживачів продукції в дуже 

короткі терміни. 
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Процеси які генерує SPI та як це працює 

Платформа SPI дозволяє ініціювати наступні процеси, які будуть підтримані програмно. 

Більшість із цих процесів ще ніким у світі не реалізована. 

 
1. Публічну пропозицію від розробника інновації про створення ним стартапу з подальшим бажанням залучити інвестиції, 

або про готовність залучення ним не фінансових інвестицій, шляхом кооперації зацікавлених учасників, в обмін на долю 

в компанії, по формуванню ланцюжка створення нової продукції (проектно-технічні роботи → створення дослідного 

зразка → тестування та сертифікація → старт продажів → маркетинг та реклама → реалізація готової продукції) 

 

2. Пропозиції від зацікавлених учасників по кооперації з розробником інновації для формування ланцюжка по створенню 

нової продукції 

 

3. Пропозиції від профільних інвесторів на фінансування розробки чи стартапу, в тому числі з використанням 

інвестиційних інструментів ICO (Initial Coin Offering) та STO (Security Token Offering)  

 

4. Пропозиції (запити) на колективне фінансування інноваційного продукту через власну краудфандингову підсистему SPI, 

створену по типу Kickstarter.com, або на фінансування нового продукту (авансом, в складчину) для високотехнологічної 

промислової продукції з високою вартістю 

 

5. Запити від споживачів на доопрацювання інноваційної розробки під задачі окремих споживачів, чи на трансформацію 

розробки внаслідок процесу «дифузії інноваційних рішень» між різними видами товарів та різними сферами (галузями) їх 

використання 

 

6. Публічні та персоналізовані запити від учасників проекту SPI (виробників, асоціацій, союзів, державних установ) на 

створення нових інноваційних розробок, технологій, матеріалів, тощо, які будуть направлені науковим центрам, 

академічним та галузевим інститутам, а також приватним новаторам у відповідності з їх тематикою діяльності 
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Пілотний проект SPI 
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Пілотний проект SPI 

Для попередньої оцінки реакції ринку на технологічні інновації був реалізований пілотний проект SPI + 

ALLBIZ. На платформі All.Biz було розміщено 1340 інновацій (патенти) взятих з патентної бібліотеки України, 

без будь якого спеціального відбору.  

 

Щоб відсіяти запити пов’язані з купівлею готових товарів, кожний каталог з інновацією починався з тексту: 

Продається Інновація! Деталі винаходу (обладнання, технології, рішення тощо) надаються лише за 

письмовим запитом. Всі інновації були перекладені на всі 26 мов проекту All.Biz та транслювались на весь 

світ через міні сайт innovationsua.all.biz з експортним пакетом Gold.  

 

За рік на міні сайті було зафіксовано близько 150 тис. переглядів сторінок, а всього на all.biz за цей період 

було зафіксовано майже 450 млн. переглядів сторінок, тобто в 3000 раз більше ніж переглядів інновацій 

пілотного проекту. Географія інтересантів налічувала 140 країн.  

 

За рік було отримано 1860 письмових запитів із 80 країн. Із 1340 каталогів інновацій до 211 інновацій (15,8%) 

була виявлена зацікавленість у відвідувачів, які написали письмові запити на уточнення інформації. 

Структура запитів на окремі інновації показує, що інтерес був проявлений до різнопланових інновацій (різні 

галузі, обладнання, конструкції, прилади, матеріали, методики, способи і т.п.).  

 

Аналіз конкретних запитів вказав на явну зацікавленість потенційних споживачів до товарів що містять 

інновації, або до технологій, які очікують отримати споживачі для вирішення своїх виробничих завдань 

 

Таким чином, можна стверджувати, що пілотний проект SPI був успішним, вказавши на те, що технологія 

прив’язки інновацій до товарних груп, залучає релевантних користувачів на відповідні інновації.  
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Було розміщено 1340 інновацій (патенти), без будь якого спеціального відбору.  

Пілотний проект SPI - innovations.all.biz  
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Отримано за рік 1860 запитів із 80 країн 

Украина 

Греция 

Египет 

Россия 

Польша 

Турция 

США 

Беларусь 

Испания 

Колумбия 

Болгария 

Индия 

Аргентина 

Китай 

Германия 

Объединенные Арабские Эмираты 

Пілотний проект SPI - innovations.all.biz  
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Пілотний проект SPI - innovations.all.biz - Інтерес до інновацій  
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Пілотний проект SPI - innovations.all.biz - Попит на інновації   
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Для створення SPI необхідні наступні кроки: 

23 

1. Розробити програмний продукт, орієнтований на глобальну аудиторію для просування інновацій та 

залучення інвестицій (є досвід All.Biz - побудова потужної CRM, включаючи статистичні, маркетингові 

фінансові та інші модулі). Необхідно 2-3 роки для повної версії і до 1.5 років до виходу в ефір бета-версії. 

 

2. Оцифрувати та внести в БД SPI контент від 1 млн. пропозицій та запитів (є досвід All.Biz - 8 млн. 

каталогів за рік). Контент буде формуватися паралельно процесу програмування продукту. Необхідно 1-2 

роки. 
 

a. Зареєстровані в Україні Інновації  (патенти, заявки, промислові зразки та ін.) за останні 10 років ми очікуємо 

описати в співпраці, насамперед, з МОН та УКРНОІВІ, а також з усіма державними та приватними 

структурами. 

 

b. Реєстр Запитів на інновації від виробників ми очікуємо описати в співпраці насамперед, з УСПП, а також з 

усіма державними та приватними структурами 

 

c. Реєстр винахідників, раціоналізаторів та наукових кадрів з параметричною прив'язкою до БД SPI, ми 

очікуємо описати в співпраці з МОН та НАНУ, а також з усіма державними та приватними структурами. 

 

3. Ініціювати стабільний попит на інновації та інвестиції через верифіковану аудиторію з усього світу в 

мінімальному розмірі 100-200 млн. користувачів в рік. Необхідно 2-4 роки. (є досвід All.Biz - 250 млн. 

Користувачів на третій рік. Є пілотний проект SPI) 

  

      Є «Зведений календарний план створення SPI - 2024-2028» де викладені основні етапи розбудови SPI,    

      які необхідні фінанси по етапам та над реалізацією якого ми уже працюємо. 

 

 

 



Іван Закревський 

 

Кандидат фізико-математичних наук 

Засновник та керівник проекту SPI 

Засновник та акціонер All.Biz   

zakrevskyy@gmail.com  

+380 50 3111196  

Київ, Україна 
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